Leveranciers vaak dupe bij bankroet
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Leveranciers schieten er vaak bij
in als hun afnemer op de fles
gaat. Op meerdere manieren pro-
beren toeleveringsbedrijven, zo-
als groothandels en leasemaat-
schappijen, zich in te dekken.

Het aantal faillissementen was in
de eerste helft van het jaar 55% ho-
ger dan in dezelfde periode vorig
jaar. De angst zit er goed in, zegt
Robert Blom, faillissementson-
derzoeker bij kredietinforma-
tiespecialist Graydon. ‘Bedrijven
beseffen nu pas dat ze op krediet
leveren en dat er in de periode tus-
sen de feitelijke levering en de be-
taling van alles kan gebeuren.’
Om de onzekerheid over de kre-
dietwaardigheid van de tegenpar-
tij te minimaliseren, eisen bedrij-
ven steeds vaker vooruitbetalin-
gen, merkt Bart Verhoeven, com-
municatiemanager van krediet-
informatiespecialist, Dun & Brad-
street (D&B). Alleen is niet elke le-
verancier in de positie om vooruit-
betalingen af te dwingen. Voor
Shell is dit geen enkel probleem,
maar voor een onbeduidende kle-
dingleverancier ligt dat anders,

zegt Walter Toemen, directeur ri-
sicobeheervan Euler Hermes.

Eenandere mogelijkheid omde
onzekerheid te verminderen is het
verzekerenvan orders. Bij faillisse-
ment van een bedrijf worden vor-
deringen op het onteigende be-
drijf dan uitgekeerd. Olivier de
Groot, marketingmanager van
kredietverzekeraar Atradius,
merkt dat de vraag naar polissen
afgelopen half jaar sterk is ge-
groeid. Toch bieden kredietver-
zekeringen nietaltijd soelaas,aan-
gezien niet alle leveringen worden
verzekerd.

Kredietverzekeraars zijn heel
duur geworden en de dekking is
omlaaggegaan, zegt Verhoeven.
Daarom schaffen bedrijven, als
aanvulling en alternatief op verze-
keringen, steeds vaker rapporten
aandieinzichtgevenin de krediet-
waardigheid van een bedrijf. Zo
was de vraag naar informatieaan-
vragen bij D&B in het eerste half-
jaar 43% hoger dan in dezelfde pe-
riode vorig jaar.

Een nadeel van de rapporten is
dat de informatie, zeker in crisis-
tijd, snel achterhaald is. ‘De weg
naar een faillissement is in de cri-
sis steeds korter’, zegt Aart Bloem-
heuvel directeur van onderzoeks-

bureau IRS. Ook volgens Blom
moeten bedrijven niet blind op de
rapporten varen. ‘Kredietwaardig-
heid is heel dynamisch.’
Verhoeven meent dat vooral re-
cente betalingservaringen met
een bedrijfveel zeggen over de kre-
dietwaardigheid van de onderne-
ming. ‘Een verslechtering in het
betalingsgedrag is een goede indi-
cator voor een aankomend faillis-
sement.’ Bij een daadwerkelijke
faillietverklaring kan de leveran-
cier veelal naar zijn geld fluiten.
Van uitstaande vorderingen wordt
gemiddeld slechts 5% aan de
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schuldeisers uitgekeerd. Daar-
naast vindt er op grote schaal fail-
lissementsfraude plaats. Dit ver-
mindert de waarde van de overge-
bleven boedel verder.

Blom concludeerde na onder-
zoek dat in 90% van de faillisse-
menten er sprake is van boedelver-
duistering. Bij 20% van de onteige-
ningen ging het om bewuste frau-
de en waren er grote bedragen in
het spel. Maar ondernemers zijn
zich vaak niet bewust van de ver-
duistering, zegt Blom. ‘Hierbij
moet je denken aan het ontslagen
personeel dat als goedmaker nog
een computer meekrijgt.’

Bloemheuvel vindt faillisse-
mentsfraude in Nederland schrik-
barend gemakkelijk. De verant-
woordelijkheid om bij een ver-
moeden van fraude justitie in te
schakelen, ligt bij de curator. Deze
doet volgens Bloemheuvel vaak
geen goed onderzoek naar eventu-
ele fraude. De kosten van het on-
derzoek komen namelijk ten laste
van de boedel. En de taak van de
curator is de maximale waarde uit
de boedel te halen. Blom valt het
op dat de curator fraude vaak wel
meldt, maar dat de officiervan jus-
titie de capaciteit niet heeft om er
iets mee te doen.



